
„Menschen lernen durch Abschauen und selber Tun, nicht 
durch Anweisung.“  (nach A. Bandura)

Berufserfahrung

► 5 Jahre aktiver Vertrieb (Pharmabranche)
► seit 1994 Trainerin und Coach

Sandra Gianni

Frankfurt/Main

0177 3401513

sandra.gianni@sgdevelopment.net

Kooperationspartnerin SG 
Development

Trainerin & Coach

sgdevelopment.net

Weiterbildung
► Diplompädagogin, Uni Freiburg i. Br., Schwerpunkt Erwachsenenbildung und Psychologie
► Ausbilderin (AdA)
► Zertifizierung als Business-Coach (IHK)
► Senior Coach DBVC
► Zertifizierung Profiling Values
► Zertifizierung DISG

Fokus in Training & Coaching
► Verhandlungstraining nach dem Harvard-

Prinzip und Mastenbroek
► Verkaufstrainings
► Führung

Besonderheiten
► Preise und Preisanpassungen 

verhandeln
► Manipulation und dirty tricks enttarnen
► Souveränitätstrainings für Frauen
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